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Kompetencje społeczne



Ukierunkowanie zajęć

•Wiedza i umiejętności 
➢Zwiększenie skuteczności działania, współpracy zarówno w życiu zawodowych i prywatnym

➢Prawidła etyczne 

•Podstawy zasad komunikacji
➢Rodzaje i etapy procesu komunikacji

➢Style komunikacyjne i ich zastosowanie

•Poziom średni - etapy negocjacji taktycznych

• Techniki manipulacji 

➢Mechanizm i metody przeciwstawienia się

➢Wybrane aspekty inżynierii społecznej



• Poziom zaawansowany

➢Negocjacje wielopodmiotowe (Negocjacje 
taktyczne)

➢Polityka lekowa dużego szpitala akademickiego

➢Cięcia budżetowe w szpitalu

➢Przydzielenie ograniczonych zasobów ratujących życie

❖ na podstawie materiałów edukacyjnych Harvard Law School

➢Negocjacje trójwymiarowe

➢Taktyka

➢Projektowanie porozumienia

➢Ustawienie



Zapraszam na zajęcia!

„Ten młody człowiek zawsze sprawia wrażenie,

że jest mojego zdania,

a pod koniec rozmowy stwierdzam, 

że to ja podzielam jego zdanie”

Zartman IW. The 50% Solution. Anchorage Doubleday. New 

York 1976, s. 57


